centre adscrit a:

Euncet UNIVERSITAT POLITECNICA
ggﬁg Y SARGELONATECH

POSTGRADO EN INTERNACIONALIZACION
Y APERTURA DE NUEVOS MERCADOS
Asignatura: Gestion en comercio exterior

GUIA DOCENTE 2018-19



Gos R 8ee el GUIA DOCENTE 2018-19

COMERCIO EXTERIOR

DATOS GENERALES

GESTION EN COMERCIO
ASIGNATURA:
EXTERIOR

CODIGO:

CREDITOS (ECTS):

PROFESOR COORDINADOR: Josep Pey i Rosell

PROFESOR: Asun Cirera

FECHA ULTIMA REVISION: 9 - 10 - 2018

1  DESCRIPCION

Con esta asignatura se pretende que el alumno adquiera competencias especificas en la gestidn
administrativa de operaciones de importacion y exportacion e introduccion y expedicidon de
mercancias, garantizando el transito o transporte internacional de las mercancias entre distintos
paises y modos de transporte, controlar los documentos que se exigen en cada caso, comprobando
qgue se ajustan a la normativa vigente aplicable y las especificaciones recibidas, asi como tener
conocimientos bdsicos de contratacidn internacional.

2  OBIJETIVOS

Al finalizar el curso el estudiante serd capaz de:

e Identificar la normativa aplicable, los organismos e instituciones competentes y los tramites y
gestiones que se requieren para el trdnsito internacional de mercancias, elaborando la
documentacién necesaria para realizar la gestién administrativa de operaciones de importacion
y exportacion, e introduccién y expedicién de mercancias.

® Obtener informacién, gestionar los tramites y cumplimentar la documentacidn necesaria para
las operaciones de importacién/exportacién y proyectos internacionales, determinando vy
gestionando los riesgos y costes asociados, para realizar la gestion de las operaciones de
compraventa internacional, de acuerdo con los procedimientos establecidos.

e Interpretar la normativa, identificar los tramites y preparar la documentacién necesaria para la
operativa internacional de la empresa.
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CONTENIDOS

Tema 1. Introduccion al Comercio Exterior.

1.1 La documentacidn en comercio exterior: descripcion, usos y funciones de cada
documento.

1.2 Los Incoterms
1.3 Organismos y operadores que intervienen en el comercio internacional

Tema 2. Los mecanismos proteccionistas en comercio internacional.

2.1 La clasificacién y codificacion de mercancias.
2.2 La tarifa arancelaria.

2.3 Otras medidas de politica arancelaria.

2.4 Mecanismos proteccionistas no arancelarios.

Tema 3. Las operaciones de comercio intracomunitario.

3.1 Funcionamiento del lva en las operaciones intracomunitarias.
3.2 Intrastat.

Tema 4. La importacion de mercancias.

4.1 Regimenes comerciales de importacion.
4.2 Gravamenes a la importacién.

4.3 Gestion de riesgo a la importacion.

4.3 El origen de las mercancias.

4.4 Valor en aduana.

Tema 5. La exportacion de mercancias y otros destinos aduaneros.

5.1 Regimenes comerciales de exportacion.

5.2 La exportacion temporal y los cuadernos ATA.
5.3 La utilizacién de las dreas exentas.

5.4 Gestion de riesgo en la exportacion.

Tema 6.Gestion aduanera.

6.1 La Aduana.

6.2 Procedimientos aduaneros: El despacho de aduanas.
6.3 EI DUA.

6.4 La figura del OEA.

6.5 Controles e inspeccidn.

Tema 7. Regimenes aduaneros especiales.

7.1 El transito aduanero.
7.2 El depésito aduanero.

7.3 Régimen de destino especial.
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7.4 Perfeccionamiento activo y pasivo.
7.5 Aspectos fiscales

Tema 8. Contratacion Internacional.

8.1 El contrato de compraventa internacional.

8.2 Otros contratos utilizados en comercio internacional. Especial referencia a los
contratos de agencia y distribucion internacional.

8.3 Resolucidn de litigios comerciales a nivel internacional.

4  METODOLOGIA DE ENSENANZA Y APRENDIZAJE

La metodologia docente se basard aproximadamente en un 50% de exposicién del marco tedrico
acompanada de otro 50% de presentacion de muchos ejemplos, ejercicios practicos y de discusién de

casos reales de empresas del entorno. Las sesiones se reforzaran con medios audiovisuales.

Forma parte de la metodologia docente facilitar el mejor material posible para el seguimiento de las

sesiones presenciales. El alumno dispondra de los siguientes tipos de materiales:

- Diapositivas Power Point utilizadas en clase.

- Material complementario a las explicaciones de clase: Articulos de prensa, lecturas recomendadas
y fotocopias de casos para desarrollar en clase.

- Material de ampliacién para los alumnos interesados en algunos de los contenidos del médulo.
Forma parte de este punto la recomendacidn de textos de lectura voluntaria relacionados con el

ambito de la direccién de operaciones.

5 EVALUACION

Del mismo modo que una empresa evalua a los directivos en funcién de los resultados que consiguen,
la evaluacion del programa seguird esta misma pauta. La primera valoracion candidatos ya se hace
mediante la seleccién de candidatos para la matriculacién. Evidentemente, por el hecho que se trata
de un Master y/o Posgrado y de estudiantes conformacion universitaria previa y/o carrera profesional,
y va han evidenciado su calidad intelectual, el sistema de evaluacién no pretende ser rigido, pero si
gue ha de transcurrir dentro de unos requisitos de calidad suficientes que sean garantia para las
empresas (mercado de trabajo) y otorguen valor a la formacidn empresarial conseguida en el
programa. Por otro lado, muchos de los contenidos propios del programa son dificilmente evaluables

desde el punto de vista objetivo. Por este motivo, el sistema de evaluacion se centra, esencialmente,
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en constatar la madurez de criterio y la comprensién de contenidos que acredita al estudiante que lo

cursa.

Asimismo, en estas evaluaciones se combinan cuestiones cualitativas y factores cuantitativos que
ponen de manifiesto capacidades, comportamientos y actitudes indicadoras del grado de madurez
del/la estudiante para el ejercicio de responsabilidades ejecutivas y gerenciales. Dentro de este
concepto, los factores que se someteran a criterios evaluables seran la asimilacién de la informaciény
de los conocimientos impartidos. Estos factores cualitativos pueden ser, entre otros:

- la calidad de las intervenciones: capacidad argumental, comunicativa, etc.;

- la capacidad de sintesis en la elaboracién de trabajos, exposiciones orales, argumentaciones, etc.;

- la presentacion del material: capacidad para proyectar una imagen de orden, distribucién y claridad
expositiva que facilite la apreciacién perceptiva de la calidad del trabajo que se presenta, asi como una
correcta ortografia y la utilizacion del Iéxico adecuado. No se admitird, bajo ningln concepto, ningun
trabajo escrito a mano.

- la demostracién de la asimilacién de los contenidos de la asignatura a través de los trabajos
individuales o en grupo, y de los resultados de las pruebas finales de evaluacion

- la adopcidn de criterio y capacidad de justificacién en la toma de decisiones;

- la originalidad y la creatividad demostradas en la redaccién, sin que vaya en detrimento de los

minimos exigibles, también puntuaran a favor del/la estudiante.

Los criterios de evaluacién estardn publicados y también los explicara el profesorado el primer dia de
clase de cada asignatura. Es responsabilidad del/la estudiante ponerse al corriente de los criterios de
evaluacion de cada asignatura, consultando la informacion en la plataforma de informacién académica
del programa o al mismo profesor/a en el supuesto de no haber asistido a la primera sesién.
Elementos de la evaluacién:

e Trabajos: La incorporacién de trabajos practicos, el estudio de casos y simulaciones que
complementan las sesiones de conocimientos son fundamentales para consolidar el
aprendizaje de las diferentes materias que configuran el programa global. Por eso, tenemos
gue ser rigurosos al exigir su realizacién.

e Participacidn activa: El titular de cada asignatura puede establecer un criterio cualitativo de
evaluacién basado en la participacion del/la estudiante en sus sesiones.

e Examenes, pruebas, controles parciales: La fecha fijada para estas pruebas o controles, las dara
a conocer el/la profesor/a al iniciar la asignatura e indicara qué tipo de evaluacion realizard y el

porcentaje que correspondera a la calificacién final de la asignatura.
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